
DESAFIO DO NEGÓCIO E RESULTADOS ATINGIDOS 

A Unidasul possuía a necessidade de modernizar e padronizar processos e
sistemas, adotar boas práticas operacionais de mercado para gerar maior
robustez e escalabilidade da topologia de sistemas, visando a expansão da
empresa. Com a incorporação de novos negócios, era preciso adquirir
maior agilidade e praticidade no processo de expansão para aumentar a
eficácia em processos de gestão e consolidação de informações das
empresas adquiridas. Com a implementação do projeto, a holding se
encontra em um novo patamar de negócios, contando com uma plataforma
mais robusta, com maior confiabilidade dos dados, agilidade e segurança. 

ESCOPO DE IMPLEMENTAÇÃO (PAÍSES E ESCOPO FUNCIONAL)

 Brasil. O escopo contemplava todo o standard S4/HANA com mais de 40
objetos de diversos módulos, dentre eles CO, DM, EWM, FI, MM, PM, QM,
RE e SD.

PRAZO DE IMPLEMENTAÇÃO 

9 meses 

FATORES CHAVE DE SUCESSO E LIÇÕES APRENDIDAS

Os keyusers entendiam bastante do negócio e estiveram muito próximos
em todas as definições importantes para o projeto, inclusive nas etpas de
definições técnicas, como mapeamento das informações dos sistemas
legados.

CLIENTE: UNIDASUL 
Fundada em 2006, é a terceira maior empresa do setor supermercadista do
Rio Grande do Sul, atuando com varejo, atacado, atacarejo, distribuição,
fabricação, transporte e logística de alimentos. Atualmente, a holding
conta com 7,5 mil funcionários e administra 46 lojas, 12 marcas próprias e
está presente em 24 cidades. 
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